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Az értékesítési manager feladata:

Fő feladat, meglévő webáruház szoftverünk értékesítése boltok felé.

Mi garantálja a sikert?
1. Kidolgozott értékesítési menet, amit megosztunk Önnel.

2. Szoftverünk költsége messze elmarad a piacon lévő hasonló tudású webáruházakétól.
3. Minden webáruház egyedileg készül és a kinézetét, funkcióit a megrendelő igényeihez igazítjuk

4. Az eladott webáruházakhoz folyamatos fejlesztéseket adunk ki a felmerülő igények alapján, így a szoftverek mindig korszerűek és naprakészek lesznek, követik a piaci változásokat, valamint további bevételi forrást jelentenek Önnek.

5. Az online kereskedelem 2005 ben meghaladta a 15 Mrd Ft –ot. Egyre többen nyitnak webáruházat vagy gondolkodnak az Internetes megjelenésen. Hiszen költség hatékony és lassan nélkülözhetetlen.
6. Nagyon nehéz kiigazodni az internetes szoftverek útvesztőiben, a hozzá nem értő tulajdonosokat több százezer ill. millió forinttal rövidítik meg különböző Internetes vállalkozások vagy adnak el nekik semmit érő weboldalakat.

7. A webáruház szoftverünk ötvözi magában a weboldalak megjelenését a webáruház szoftver funkcióival, kezelő felületével. Így kinézetében egyénre szabott, kezelésében felhasználóbarát
8. Marketing szakemberek és üzemeltetők visszajelzései alapján fejlesztettük ki az alapkoncepciót, amit azóta is tökéletesítünk, finomítunk. Így a webáruházunk hatékonyan tölti be a funkcióját
9. Tapasztalatok alapján átlagosan 2 hónap alatt térült meg ügyfeleinknek az általunk készített webáruház költsége.
Jelentkezés menete:

1. Jelentkezési lap kitöltése és eljutatás a netlight@netlight.hu címre melyet, sikeres elbírálást követően egy telefonos interjú fog követni.

2. Sikeres felvétel esetén 3 hónap próbaidőre alkalmazzuk, mely idő alatt 50 000 Ft juttatásban részesül +jutalék
3. A fizetést cégünk teljesítményhez köti, melyet az értékesített webáruház szoftverek számában mérünk. Abban az esetben jogosult a fix fizetésre, ha az adott hónapban legalább egy webáruházat értékesített. Minden további eladott webáruház után 30 000 Ft összegben részesül.
Értékesítés menete:
1. Az általunk küldött leírás alapján megismerni a webáruház működését és a szoftverhez igényelhető funkciókat.
2. A potenciális ügyfél megtalálása, informálása a szoftver tudásáról és fejleszthetőségéről.

3. Az igénylőlap kitöltetése az ügyféllel, abban az esetben, ha igényt tart a szoftverre.

4. Ha nem érdekli a szoftver, akkor továbbajánlások kérése.
Az ügyfél megtalálása:

1. Telemarketing: Az ön településén lévő helyi vállalkozások, boltok telefonszámának megkeresése a telefonkönyvből, aranyoldalakból, kisokosból vagy egyéb más tudakozó segítségével. Az így készített lista módszeres felhívása. Mivel a telefonállást nem tudjuk kontrolálni ezért távmunkában a telefonköltséget nem tudjuk Önnek elszámolni.
2. Direkt marketing: A direkt marketing lényege, hogy személyesen keresi meg a potenciális ügyfeleket. Ez történhet úgy, hogy az ismerőse köréből találja meg a potánciális vevőt vagy történhet úgy, hogy személyesen keresi fel a vállalkozásokat, boltok tulajdonosait.
Értékesítés esetén:
1. Fontos, hogy megfelelően vegye fel a cég adatait valamint a határidőt amire a szoftvernek készen kell lennie.

2. Segítsen megtalálni a webáruház megfelelő kinézetét. A megjelenés (design) kialakításához rendelkezésére bocsátunk egy útmutatót.

3. A kitöltött design útmutatót és a rendelési lapot gépelt formában küldje el a bartfai.balazs@netlight.hu címre a levél tárgy [webáruház] rendelés legyen!

4. A leadott lapot anyagot elbíráljuk és 24 órán belül elküldjük Önnek a szerződést, amit az ügyféllel alá kell íratnia és postán vagy személyesen eljutatni hozzánk.

5. Az elkészült grafikát e-mailben átküldjük korrekcióra Önnek, az ügyféllel való egyeztetés után az észrevételeket, javításokat szintén e-mailben kérjük vissza a levél tárgya: [webáruház] Desing legyen!
6. A grafikát az ügyfél 2 alkalommal ingyen módosíthatja. Minden további módosítás feláras. Az elfogadott design esetén ami átlagosan 4-5 nap fizeti be az ügyfél a szoftver díjának 30% -át. Aminek elmulasztásáról Önt értesítjük.

7. A webáruház szoftver elkészüléséről e-mailben értesítjük Önt, amit átad a tulajdonosnak és aláíratja vele az átvételi elismervényt.

8. Ha a szoftver elkészülését követő 8 napon belül nem érkezik meg hozzánk a megfelelő összeg, telefonon értesítjük.

9. Akkor tekinthető eladottnak a webáruház, ha a szoftver teljes költsége megérkezett a cégünkhöz.
A jelentkezési lapot kérjük kitölteni és csak azt, e-mailben visszajutatni hozzánk a bartfai.balazs@netlight.hu címre. A küldendő levél tárgya : [webáruház] Jelentkezés! legyen.

Jelentkezési lap
Vezetéknév: 
Keresztnév: 
Születési év: 
Szig. Szám: 
Lakcím: 
E-mail cím: 
Telefonszám: 
Mobil: 
Értékesítés helye (város): 

Értékesítés kezdete (év, hónap, nap):
Bankszámlaszám (fizetéshez): 
Számlavezető bank: 
Eddigi munkahelyek: 
Gyakorlati ismeretek, értékesítési tapasztalat: 
Kiegészítés, megjegyzés: 

Intronet Kft - 1041 Budapest, Kossuth utca 76.

Telefon: (+36) 1 413-7631 Bankszámlaszám: 17000019-11549774 Web: www.netlight.hu


